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RELIONS-NOUS

AGNES KLOS EI

CONSULTANTE EN DEVELOPPEMENT
COMMERCIAL B2B

Jaide les TPE et PME a gagner
de nouveaux clients grace a une
prospection B2B efficace et humaine.

MES PRESTATIONS

VOUS MANQUEZ
/é’ STRATEGIE DE PROSPECTION DE TEMPS POUR
O Définition d’une stratégie sur-mesure
O PROSPECTER ?

adaptée a votre marché et & vos objectifs.
Jevous aide a :

[’\ CIBLAGE DES ENTREPRISES

@ Creéation de fichiers qualifiés et pertinents

pour toucher les bonnes entreprises.

développer votre
portefeuille clients

obtenir des rendez-vous
qualifiés
Prise de contact, présentation de votre offre

® PROSPECTION TELEPHONIQUE B2B
et qualification des besoins.

structurer votre démarche
commerciale

O 0 0 0

transformer vos prospects

Inlal = :
o U PRISE.DE RENDEZ-VOUS QUALIF!E:S en opportunités.
E Obtention de rendez-vous avec des décideurs
intéressés et disponibles. - ~

NOTRE DIFFERENCE

COACHING COMMERCIAL

] II Ameélioration de vos techniques commerciales
et montée en compétences de vos équipes.

L’humain avant tout.
Chaque échange est une
W rencontre.

Chaque prospect mérite
’@ ACCOMPAGNEMENT DES DIRIGEANTS une ecoute sincere.

Soutien personnalisé pour structureret 0 | trcerrmssessecssasccssacenan -

développer votre démarche commerciale. Nous créons une relation de confiance

pour développer durablement
votre activite.
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PARLONS DE VOTRE
DEVELOPPEMENT COMMERCIAL !

Premier échange offert et sans engagement.

Ensemble, transformons votre prospection
en croissance durable.

@ agnes@relions-nous.fr

RELIONS-NOUS, RELIONS L'HUMAIN A VOS OPPORTUNITES.



